
 

 

 
IPM y VMware refuerzan su  alianza estratégica de cara a 2010 

 
 

• La acreditación de IPM como Premier Partner y los excelentes 
resultados del centro de excelencia con la tecnología de VMware, 
pilares de su colaboración 

 

 
Madrid, 4 de noviembre de 2009.- La colaboración entre IPM y VMware ha 

dado un importante paso cualitativo. Recientemente IPM ha alcanzado la 

distinción de Premier Partner de VMware de acuerdo al plan de trabajo 

elaborado desde el pasado año, lo que sitúa a la compañía entre las cuatro 

únicas empresas en España con esta certificación. Este reconocimiento es 

fruto del plan de negocio puesto en marcha por IPM, con una gran inversión de 

recursos materiales, técnicos y humanos para situar las soluciones VMware 

como una de las líneas estratégicas de la empresa y los claros resultados 

obtenidos en las diferentes áreas tecnológicas (consolidación, disaster 

recovery, virtualizacion del puesto de trabajo…). Para Josep Dueso, director 

general de operaciones de IPM, “alcanzar el nivel Premier acredita el 

compromiso de IPM con VMware ya que los requisitos tanto a nivel de volumen 

de ventas como de conocimiento de la tecnología y de referencias son muy 

elevados, y refuerza nuestra alianza para futuros proyectos”.  

 
Área de Soluciones VMware 
Como parte esencial de este plan de negocio IPM ha puesto en marcha en su 

centro de excelencia de Barcelona un Area de Soluciones VMware, una 

iniciativa única en el mercado español y que constituye un signo diferenciador 

dentro del entorno de Partners de VMware. Este centro especializado en 

tecnologías de virtualización engloba toda la solución de productos VMware, 

desde la familia de herramientas específicas de gestión de vCenter, Site 

Recovery Manager (SRM), VMware View, ThinApp, hasta soluciones de 



backup/restore específicas para entornos virtualizados sobre la nueva versión 

vSphere 4.0. 

 

Para Alfonso Ramírez, director general de VMware para España y Portugal, “el 

concepto de la virtualización en primer nivel ya es un hecho conocido por la 

mayoría de los clientes, pero el aprovechamiento al máximo de dicha 

tecnología, maximizando los ratios de consolidación, respuesta ante desastres, 

cobertura del puesto de trabajo, la flexibilidad y disponibilidad de las TI que 

ofrece la virtualización son conceptos que resultan más impactantes ver en vivo 

y en directo. “ 

 

El objetivo de este centro creado por IPM es ofrecer a los clientes las ventajas 

y el valor añadido de las soluciones VMware combinadas con la oferta de 

servicios de IPM. De esta forma, el cliente tiene la posibilidad de probar la 

integración de las soluciones de VMware con productos hardware y software de 

otros fabricantes o evaluar productos y funcionalidades en versiones betas 

antes de ser liberadas. Además, en el centro se realizan pruebas de concepto 

de nuevas funcionalidades y demostraciones para clientes. Esta amplia gama 

de servicios ofrece al usuario la visión de un entorno completo, operativo y 

equivalente a sus necesidades reales.   

 
Resultados y proyectos futuros 

 

Tras seis meses de funcionamiento, los resultados de este centro de 

soluciones VMware han superado todas las expectativas. Más de 50 

compañías de diversos sectores y tamaños ya han probado in situ las 

soluciones de virtualización VMware, registrando un importante nivel de ventas.  

Así, hasta septiembre la facturación de VMware en IPM ya constituía el doble 

de la cifra de ventas alcanzada en el total del ejercicio 2008.   

 

Para Josep Dueso “2009 constituye sin duda un año clave en nuestra 

colaboración con VMware. Contamos con referencias muy destacadas en todas 

las áreas de productos de VMware que, combinado con el valor añadido 

tradicional de IPM, nos capacita para llegar a ser en 2010 una de las 



compañías de referencia en el mercado de la virtualización”. Entre los objetivos 

de IPM para el próximo año se encuentra, según Dueso, “acompañar a los 

clientes a desarrollar el concepto de “cloud computing”, lo que incluirá la 

virtualización también de aplicaciones de misión crítica y de los puestos de 

trabajo. Esperamos que el centro de excelencia VMware les ayude a tomar 

decisiones con mayor confianza y seguridad en un contexto económico que se 

prevé muy delicado”.   

 

En opinión de Alfonso Ramírez, “el concepto de CPD totalmente virtualizado 

implica la virtualizacion de las aplicaciones más críticas y es uno de los 

motores de nuestra estrategia.  La plataforma vSphere ofrece la capacidad y 

robustez técnica para acometerlo. La virtualizacion del puesto de trabajo es a 

día de hoy una realidad demostrada y en claro crecimiento, donde los grandes 

despliegues del próximo año requerirán de socios  con un  alto expertise y 

capaces de mostrar a los usuarios la garantía y tranquilad de este nuevo 

modelo”. 

 
Acerca de IPM  
IPM es una compañía independiente que cuenta con más de 25 años de experiencia en el mercado de la 
península Ibérica, proporcionando soluciones estratégicas en el ámbito de las Tecnologías de la 
Información (TI). Su misión es suministrar soluciones tecnológicas integrales que le permite mantener 
siempre disponibles los servicios más críticos de las empresas, optimizando las inversiones y alineando 
los requerimientos de TI con el negocio de cada organización. Sus áreas de especialización abarcan, 
entre otras, servidores, almacenamiento, soluciones de recuperación y retención de datos, virtualización 
de servidores y escritorios, gestión de la información (ILM), soluciones de alta disponibilidad (HA) y de 
recuperación a desastres (DR). Para más información: www.ipm.es 
 
 
Acerca de VMware, Inc. 
VMware (NYSE:VMW) es el líder global en soluciones de virtualización que van desde el desktop al 
centro de datos, llevando el cloud computing a empresas de todos los tamaños. Los clientes confían en 
VMware para reducir los gastos operativos y de capital, asegurar la continuidad de negocio, fortalecer la 
seguridad y ser más ecológicos. Con unos ingresos en 2008 de 1.900 millones de dólares, más de 
130.000 clientes y más de 24.000 partners, VMware es una de las compañías de software cotizadas con 
crecimiento más rápido. Con sede en Palo Alto (California), VMware es una filial de EMC Corporation 
(NYSE: EMC). Para más información, visite www.vmware.com.   
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